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会社概要 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会社名：株式会社エクスコア 

設　立：2013年4月12日 

資本金：3,000万円 

代表者：岡田　圭司 

本　社：〒150-0011　東京都渋谷区東3-13-11 A-PLACE恵比寿東7F

事業内容：Webコンサルティング、Web広告、SEO、Web、LPサイト制作、動画制作など 

オウンドメディア 
『Webma』 

LP作成サービス 
『Lanpage』 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エクスコアの強み 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1.マーケティング戦略を基にした横断的な施策の実行
横断的なマーケティング戦略の設計を行い、

ターゲットやペルソナを基にしたキーワード選定から

効果を最大化させるためのプランニングをさせていただきます。

それにより、一気通貫のマーケティング戦略が行えるので、

最高級のパフォーマンスを実現いたします。

2.お客様のビジネス展開に合わせたスピード感のある対応
広告代理店として2,000社以上、各種Web広告を販売・運用してきた実績がございます。

そのノウハウがあるので、お客様のビジネスに適したプランの設計や

スケジューリングが実現できます。

3.営業、運用担当、Web・LP制作、動画制作などの業種毎の固定担当制
施策・対策ごとに代理店を変えると多発しがちなコミュニケーションコストの増加、

伝達ミスやトラブルを完全防止。戦略の粒度の差異をなくします。
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各種サービス一覧 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WEB
MARKETING

Web広告 
　見込み顧客層の情報を基に 
　ペルソナを設定し運用戦略を実行します。 
　購買行動モデルをベースとして、 
　各購買段階にいるターゲットに効率的にアプローチします。  

Webサイト&LP制作・改修 
　戦略設計から運用まで 
　ワンストップで対応が可能です。  
　広告運用に最適なWebサイトを制作します。 

動画制作・改修 
　ツールを使用した低価格で作成ができる動画や 
　完全オーダーメイドの動画など 
　幅広く作成が可能です。 
　広告運用実績を元に効果のある動画制作を行います。 

SEO 
　ニーズの高いキーワードに合わせたコンテンツを作成し、 
　検索結果の上位を目指す施策です。 
　広告運用と並行して行うことで、 
　ユーザーからの信頼の向上、顧客獲得増加が見込めます。 

MEO 
　マップアプリや検索エンジンでの 
　地域名を含む検索キーワードで 
　検索結果の上位を目指す施策です。 
　店舗型ビジネス向けの集客施策で 
　実際の来店数の増加が見込めます。 

SNS運用 
　ブランディングや集客増加のために 
　SNSの運用を行います。 
　フォロワー数やエンゲージメント率など 
　細かく分析&改善を行い 
　貴社のファンを増やすことで売上に繋げます。 クリエイティブ制作 

　広告配信等で使用するバナーの制作を行います。 
　広告運用実績を元に、 
　ユーザーの目を引くバナーを作成致します。 



SEO対策とは 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SEOとは 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SEO(Search Engine Optimization)とは「検索エンジン最適化」の略称です。 

GoogleやYahoo!などの検索エンジンの検索結果上で、Webサイトを上位表示させて、露出を増や

す取り組みのことを指します。 

 

修正
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SEOの効果 

SEOを実施することで、集客したいキーワードで上位表示を実現しやすくなり、自サイトへ自然検

索経由でのアクセス増加が見込めます。 

結果、お問合せや商品購入などのコンバージョンを増やすことが期待できます。 

 

〇〇

〇〇

〇〇

検索 
エンジン 

検索流入増 

コンバージョン増加 

追加

7 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SEOのメリット 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1.集客効果の 
持続力が高い 

リスティング広告は費用を継続的にか

ければ自社サイトへ誘導できますが、入

金をストップすれば集客効果はゼロにな

ります。一方でコンテンツSEOは、一度

記事を公開すれば、記事を削除しない

限り永続的に検索エンジンから集客し

続けます。

2.長期的に見て 
費用対効果が高い 

3.他のPRや営業活動
と相乗効果がある 

広告は多くのコストを必要としますが、

SEOはWebサイトがあれば無料で始め

ることができます。コンテンツ制作を外

注した場合、初期段階で一定費用はか

かりますが、コンテンツ自体に継続的に

費用が発生することはないため、長期

的に見るとコストを抑えられるケースが

多いです。

作成したコンテンツはホームページに掲

載したりメールマガジンで案内したりと、

活用領域は広いです。商品のPRをする

ページにおいても、商品に関連した解説

記事がアップされている方が説得力が

生まれ、結果的に問い合わせや購買と

いったアクションに繋がりやすくなりま

す。
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SEOのメリット 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4.信頼、価値を 
高められる 

ホームページ内の情報を充実させるほ

ど、プロフェッショナルとしての知識・経

験が伝わり、企業としての信頼感がアッ

プします。さらに、「少し高くてもクオリ

ティが高い仕事をしてくれそう」と顧客に

イメージしてもらうことで、価格競争から

脱し、単価の向上も実現できます。

5.潜在顧客の 
獲得に繋がる 

6.ファンが増える 

情報収集段階のユーザーが求めている

ようなテーマの知識・教育系のコンテン

ツは、売り込み系のコンテンツよりはる

かに広い層と接点が持てます。潜在顧

客にもリーチすることで、自分自身の課

題に気づかせニーズを掘り起こすことが

できます。

魅力的なコンテンツを発信し続けること

でサービスや自社のファンを増やすこと

ができます。さらに、ファンになってくれ

た顧客は自らも口コミ等で情報発信し、

サービスを広めてくれます。



エクスコアのSEO対策 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対策内容 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内部・外部対策状況を確認し、”ユーザー目線”のコンテンツを追加 
最適化のために行うべきポイントをご提案 

SEOサービスとしてご提供 

SEO 

内部対策 
クローラビリティ対策  

内部リンク対策 
キーワード対策 

アルゴリズム対策など  

外部対策 
被リンクの獲得施策  

既存被リンクの調査や精査  
サイテーション対策など  

コンテンツSEO 
Webサイト内で良質なコンテンツを継続的に発信  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SEO施策例 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SEO対策は、Page Quality,UX、クローラビリティによる内部対策に加え、 

外部リンク、サイテーションによる外部対策と、 

コンテンツを最適化させることがポイントとなります。 

内部対策  

サイトマップの最適化

ネガティブ要素の排除

スパム行為の回避

対策ページの作成

サイト構造の最適化

ページ表示速度の改善

ページレイアウトの最適化

モバイルフレンドリー対応

内部リンクの最適化

URLパラメータの最適化

サイトの信頼性の向上

各種タグの最適化

品質

UX

リンク

サイテーション

クローラビリティ

外部対策  

コンテンツ  

SEO施策 

コンテンツの最適化

キーワード
戦略  

追加



© 2022 xscore Inc. 

SEO対策のポイント 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自社のビジネスモデルに基づき、 

ターゲットユーザーを見極め、 

対策すべきキーワードを定義する 

ユーザーの検索意図に応じて、 

既存コンテンツの最適化や、 

新規コンテンツの作成をする 

検索体験をより良くしていくため、 

ページの表示速度やレイアウトを 

最適化する 

サイトの信頼性を向上させるため、

被リンクを獲得していく 

SEO対策は、ターゲットユーザーを見極め、 

ユーザーの検索意図や検索体験に応じてコンテンツを最適化しつつ、 

内部対策や外部対策によりサイト全体の品質を向上させていくことがポイントとなります。

追加



内部対策について 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内部対策代行　対策例① 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◆サイトスピード改善 
サイトの表示スピードを改善させるため、サイト内部の見直しを行います。 

以下の表は、貴サイトと競合サイトのサイトスピードを比較した表です。 

→こちらの表から、一部除き競合よりもサイトの表示スピードが低い点が 

　 見受けられましたため、画像のサイズ変更など行いスピード改善を図ります。 

 

サイト 
スピード比較 

貴社名  競合名①  競合名②  競合名③  競合名④ 

モバイル 

 
 
 

 
 

※貴社競合に基づく調査結果をご提案させていただきます。 

 

PC 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内部対策代行　対策例② 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◆リンク切れページの修正 
リンク切れしているページが多数ございましたので、修正を行います。 

　→調査の結果、サイト内●●件以上のリンクにリンク切れが見受けられました。 

 

◇リンク切れページが多いことによる影響 

・ユーザビリティが低下し、顧客満足度が下がってしまう。 

・検索エンジンによってのクローリング数が低下し、SEOの評価が下がってしまう。 

 

 

 

※貴社の調査結果をもとにご提案させていただきます。 



外部対策について 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外部対策代行 対策① 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リンク営業  

リンク営業とは？　 
自社のコンテンツを売り込んで、被リンクを獲得する施策  
DMもしくは電話にて、被リンク掲載が見込めるサイトの運営者に対して営業活動をおこなう  
 

アプローチ方法 
リンクを獲得が見込めるページに対して、〇〇様のコンテンツを参照先として掲載いただけるようにDMや電話
でアプローチを行う  
 
 

※貴社競合に基づく調査結果をご提案させていただきます。  

新規追加 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外部対策代行 対策② 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プレスリリースによるコンテンツの露出  

PRタイムズを使ったプロモーションによるコンテンツの露出  
目新しい情報があった場合、外部メディアからの引用され被リンクを獲得できる  
 
オウンドメディア立ち上げ当初はコンテンツの露出が少ないため、プレスリリース配信によって露出拡
大することで被リンク獲得につながる  
 
 
 
露出先一覧 
 
・PR TIMESサイトでの掲載  
(月間5,200万PV)  
 
・PR TIMES SNSでの配信  
(各SNSの総フォロワー325,000人)  
 
・パートナーメディア掲載  
(東洋経済ONLINE、現代ビジネス、niftyビジネスなど200媒体)  
 
 
出典：PR TIMES 

新規追加 

https://prtimes.jp/service/


コンテンツSEOについて 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顧客心理に合わせたコンテンツ 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意識レベル  ターゲットの考え  検索キーワード  コンテンツ 

• 横浜　結婚式場  
• みなとみらい　チャペル  

• 横浜で人気の式場ならココ  
• みなとみらいにあるチャペル

5選 

• 横浜　結婚式場　相場  
• みなとみらい　チャペル　費

用 

• 挙式プラン別紹介  
• オプション費用  

• 横浜　結婚式場　最安値  
• みなとみらい　チャペル　挙

式プラン 

• 結婚式場の選び方  
• オススメの結婚式場一覧  

• 横浜　結婚式場　評判  
• みなとみらい　チャペル　高

評価 

• お客様の声 
• 無料試食会 
• プラン相談会 

悩み・欲求の 

認識 

解決のための 

情報収集 

他社との 

比較検討 

予約・問合せの 

意思決定 

横浜の結婚式場で挙式し
たいな 

どれくらいの費用感な
んだろう？ 

どこを予約しようかな 

ここなら評価も高いし 
予算プランも豊富で安心だ！ 

顧客の心理ステップに応じたコンテンツをホームページ内に整備することで、 

集客⇒顧客育成⇒クローズまでの過程を自動化することができます。 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対策すべきキーワード　―　事例：ウェディング関連　― 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地域名  固有名詞 

• 横浜 

• みなとみらい 

• 川崎 

　　　　　　　等 

• 結婚式場 

• チャペル 

• フォトウェディング  

等 

①商圏エリアのキーワード 

②一般名詞のキーワード 

（例） 
　　検討段階のユーザーにニーズがあるキーワード 
 
　「結婚式　費用」 
　「結婚式場　選び方」 
　「結婚式　海外　国内」 

 
※上記はあくまで例であり、実際に対策する際は改めてキーワードの選定のための調査を行います。（検索ボリューム、競合性 等） 



実行スケジュール 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実行スケジュール 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1ヶ月目 2ヶ月目 3ヶ月目 4ヶ月目 5ヶ月目 6ヶ月目

7ヶ月目 8ヶ月目 9ヶ月目 10ヶ月目 11ヶ月目 12ヶ月目

キ
ッ

ク
オ

フ 

分
析

 

ネガティブ要素の排除 
各種タグの最適化 

サイト構造の最適化 

サイトの信頼性向上 
コラム強化 

効果検証 
次案策定 

順位状況に応じた追加施策 
コンテンツの追加 / 内部リンクの強化 / 更新性の向上 などを想定 

振り返り 
来期計画策定 

来
期

キ
ッ

ク
オ

フ 

PLAN  DO 

ACTION CHECK  PLAN 

・・・

DO 

※調査結果をもとにご提案させていただきます。 



エクスコアのSEO実績 



© 2022 xscore Inc. 

キーワード「aidma 例」 

掲載順位 

17 
位  1  位 

2020年08月25日 → 2021年12月23日 

掲載開始16ヶ月目で 

1位獲得 

*月間 

Google検索ボリューム：110回 

Yahoo検索ボリューム：数値なし  
 

26
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キーワード「CPM 計算」 

掲載順位 

2 
位  1  位 

2021年07月02日 → 2021年12月23日 

掲載開始22ヶ月目で 

1位獲得 
(掲載開始は2020年02月)  

*月間 

Google検索ボリューム：720回 

Yahoo検索ボリューム：数値なし  
 

27
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キーワード「CPM」 

掲載順位 

61 
位  9  位 

2020年02月07日 → 2020年05月14日 

掲載開始16ヶ月目で 

9位獲得 

*月間 

Google検索ボリューム：10,000回 

Yahoo検索ボリューム：1,000回 

 

28
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キーワード「CTR」 

掲載順位 

75 
位  8  位 

2020年03月08日 → 2020年06月08日 

掲載開始3ヶ月目で 

8位獲得 

*月間 

Google検索ボリューム：15,000回 

Yahoo検索ボリューム：1,300回 

 

29
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キーワード「SIPS」 

掲載順位 

34 
位  8  位 

2020年02月05日 → 2020年07月05日 

掲載開始5ヶ月目で 

8位獲得 

*月間 

Google検索ボリューム：12,100回 

Yahoo検索ボリューム：2,190回 

 

30
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キーワード「ROI」 

掲載順位 

41 
位  9  位 

2020年04月06日 → 2020年07月05日 

掲載開始3ヶ月目で 

9位獲得 

*月間 

Google検索ボリューム：27,100回 

Yahoo検索ボリューム：数値なし 

 

31
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キーワード「インビザライン」 

掲載順位 

35 
位  5  位 

2021年10月21日 → 2022年01月10日 

掲載開始3ヶ月目で 

5位獲得 

*月間 

Google検索ボリューム：49,500回 

Yahoo検索ボリューム：数値なし 

 

32



© 2022 xscore Inc. 

キーワード「インビザライン 失敗例」 

掲載順位 

9 
位  1  位 

2020年10月20日 → 2021年11月16日 

掲載開始2ヶ月目で 

1位獲得 

*月間 

Google検索ボリューム：1,600回 

Yahoo検索ボリューム：数値なし  
 

33
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キーワード「名古屋 結婚相談所」 

掲載順位 

25 
位  6  位 

2020年08月11日 → 2021年11月14日 

掲載開始4ヶ月目で 

6位獲得 

*月間 

Google検索ボリューム：1,900回 

Yahoo検索ボリューム：2,070回
 

34



SEO 料金プラン 

29と30

ページの

間に移動 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対策費用  

初期費用 

月額費用 
コンテンツ費用  契約期間 

コンサルティング  外部施策代行  内部施策代行 

5万円 
 

綿密な調査を行い、 
運用スケジュール、 

タスク、 
効果的な戦略設計 

10万円 
 

ボリューム等に 
応じて変動 
分析+調査 

 

10万円 
 

代行内容等に 
応じて変動 

 

10万円 
 

代行内容等に 
応じて変動 

 
 

3万/記事 

×約3記事 
 

記事数に応じた 
ディスカウントあり 
専門性や文字数に 

応じて変動あり 

12ヶ月 

 
 

月額費用30万円、 

3記事作成の場合 

コンテンツ費用 

9万円 

初期費用 

5万円 

合計 

44万円 

　※全て税別の金額となります。 

月額費用 

30万円 

修正(済

み) 

36 

※対策内容をもとにご提案させていただきます。 


